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Franquicia inmobiliaria rentable
gue te ayudara a alcanzar &
tus metas rapidamente. REPLUS




Venda Bienes Inmuebles
Construyendo Un Negocio Corporativo

EL PODER DE UNA MARCA

Descubra como REPLUS® puede significar un
salto al universo inmobiliario para hacer los mas
exitosos negocios.

LA CONQUISTA INMOBILIARIA

Conquiste el mercado inmobiliario con el poder de
una marca. Descubra como REPLUS® lo respalda
en los mas grandes suefios para emprender los
mas exitosos negocios inmobiliarios.

MAXIMICE CON REPLUS®

Descubra el poder de la sinergia aplicada a una red
de trabajo en equipo, donde todos participan de las
propiedades en linea este donde este.

EL MUNDO EN LA PUNTA DE SUS DEDOS.

Beneficiese con la avanzada plataforma en la nube
REPLUS® para acceder este donde este vy
gestionar todas las propiedades y negocios a un
clic de distancia.

SEPA PORQUE DE TODAS LAS ALTERNATIVAS
LA MEJOR ES REPLUS®

Contrato de franquicia renovable. Incluye todos los
beneficios. Beneficiese de descubrir mucho mas.

REPLUS
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¢QUE ES REPLUS?

Franquicia inmobiliaria rentable
gue te ayudara a alcanzar ‘ ~

tus metas rapidamente.
REPLUS




¢QUE ES REPLUS?

REPLUS Internacional SRL

REPLUS es una organizacion de alcance mundial
de bienes raices. Fue fundada en 2007 por
Guillermo Pallordet en Lincoln, Buenos Aires,
Argentina y sigue siendo propiedad de su familia de
fundadores.

REPLUS, abreviatura de Real Estate Plus, es una
compafia inmobiliaria internacional argentina que
opera a través de un sistema de franquicia con
alcance mundial. Posee tecnologia para brindar
servicios complementarios a la actividad
inmobiliaria con un fuerte foco en el cliente, su
tecnologia esta preparada para la actividad de mas
de 200.000 agentes y mas de 20.000 oficinas para
operar en mas de 100 paises.

La compaiia es franquiciante para franquicias
regionales, master y comerciales ademas de
supervisar la concesion de licencias y franquicias.

REPLUS Internacional recoge las cuotas

mensuales y anuales de sus agentes que actuan
como contratistas independientes que trabajan bajo
las agencias

los propietarios corredores de
franquiciadas por REPLUS.

REPLUS
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¢PORQUE REPLUS?

Franquicia inmobiliaria rentable
gue te ayudara a alcanzar ‘ ~

tus metas rapidamente.
REPLUS




¢Por qué deberias invertir en franquicias
REPLUS? ¢(Cuales son las ventajas de este
modelo de negocios que te pueden llevar al
éxito continuo en tu negocio de servicios
inmobiliario?

Algunos de los puntos mas importantes de este
proyecto de franquicias REPLUS

1. LaMarca REPLUS.

Pertenecer a una marca inmobiliaria reconocida
a nivel nacional y que mas casas, propiedades e
inmuebles residenciales, comerciales y de Ilujo
puede vender y comercializar en el pais.

Trabajar con independencia pero con el respaldo de
la marca que mas casas puede vender en el pais y
muy reconocida en la industria inmobiliaria es algo
gue te ayudara a conseguir objetivos mas altos y en

e
¢PORQUE REPLUS?

menor tiempo. El posicionamiento, el

reconocimiento de la marca te abrira puertas para
reclutar y retener agentes y ayudara a tus agentes a
gue los propietarios y compradores confien en ellos
mas facilmente... y de este modo conseguir que
algan dia “el principal valor de REPLUS en tu
mercado sea el propio nombre REPLUS”

Cuando inviertes en una franquicia inmobiliaria
REPLUS tienen TRES marcas par bajar en
diferentes segmentos de la indusig 3

REPLUS Residencial
REPLUS Luxury
REPLUS Comercial

REPLUS
D



¢PORQUE REPLUS?

REPLUS REPLUS Luxury REPLUS Comercial
Residencial

— EEENNES PEPLUS REPLUS

<LUXURY >

Y

REPLUS



¢PORQUE REPLUS?

Nuestras campanas publicitarias refuerzan nuestra
imagen de marca y reputacion constantemente.

2. Pertenencia a una red inmobiliaria local,

nacional, mundial

Red local ) nacional ) mundial ) MLS: operaciones
compartidas y referidas

Uno de los valores mas importantes de pertenecer
a REPLUS es que pasas a formar parte de una red
Nacional. REPLUS multiplica tus oportunidades
de operaciones compartidas con agentes
asociados de otras oficinas en tu mercado local y a
nivel de toda Argentina.

En REPLUS pasas a formar parte de una “RED”
gue agrupa a muchos de los mejores brokers y
agentes asociados inmobiliarios de todos los
mercados con los que intercambiaras las mejores

practicas de negocios e ideas que te ayudaran a
seguir creciendo en tu negocio.

Asimismo por adquirir una franquicia inmobiliaria de
REPLUS ya formas parte del sistema inmobiliario
de MLS en nuestro pais a traves de la plataforma
web de REPLUS, que agrupa a todas Ilas
franquicias y sus agentes con los que podras
compartir mas propiedades en exclusiva.

REPLUS
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¢PORQUE REPLUS?

3. Continua formacién de brokers y agentes en
gestion inmobiliariay marketing

Pero no basta con RECLUTAR , tienes que ayudar
a tus agentes a “desarrollarse y hacer crecer su
negocio”. Y esto no seria posible sin la formacion y
el entrenamiento constantes...

REPLUS cuenta con un programa de formacion
completo para brokers y agentes asociados
impartido por la Universidad REPLUS, nuestra
academia de formacion ONLINE para Argentina.

Estos programas de entrenamiento incluyen:

1. Imprimir fichas en blanco para captacion de
propiedades

Autorizaciones de venta y alquiler

Manuales de capacitacion

e S

Videos de capacitacion inmobiliaria
Cursos

Biblioteca

Carteleria

Publicidad

Y mucho recursos mas...

®

REPLUS




¢PORQUE REPLUS?

Programas de coaching y mentoring. Mas de 1.000
horas de capacitacion y sigue avanzando con mas
informacion y material de capacitacion que se van
agregando.

Mas informacion en Universidad REPLUS

Mas la capacitacion a través de la seccion de la
Escuela REPLUS con infinidad de categorias para
consultar toda la informacion de capacitacion en
distintas disciplinas.

Todo empieza en las personas. REPLUS
proporciona a sus brokers el entrenamiento y
las herramientas necesarias para llevar a cabo
con éxito una de sus funciones principales:
RECLUTAR un equipo de agentes asociados

Todo estos programas son impartidos por un equipo
de “formadores” integrados por brokers y agentes

de éxito asi como formadores externos que
colaboran con la Universidad REPLUS y la Escuela
REPLUS.

UNIVERSIDAD  ESCUELA
—REPLUS— —REPLUS—

®

REPLUS




¢PORQUE REPLUS?

FORMACION PARA BROKERS/MANAGERS
Y el primero que debe formarse y entrenarse es quien tiene que liderar la oficina...

Todos los nuevos brokers realizan los programas de formacioén inicial cuando se incorporan a REPLUS. Este
programa incluye los Manuales, Audio y Videos, Cursos, Biblioteca y demas informacién disponible
ONLINE en la Universidad REPLUS con mas de 1.000 horas de capacitacion. Todos los manuales contienen
cientos de modulos tedricos para capacitacion e informacion constante.

A lo largo de su carrera en REPLUS, el broker seguira los “Itinerarios de formacion” que le permitiran ir
alcanzando unas CAPACIDADES y DESIGNACIONES..

®

REPLUS




¢PORQUE REPLUS?

FORMACION PARA AGENTES ASOCIADOS

Pero de nada serviria que formemos al Broker, si sus agentes no tienen la preparacion y entrenamiento
necesarios.

La formacion de los agentes asociados es la misma que para los Brokers/Managers ya que los mismos
deben contar con toda la informacion profesional posible para cerrar los mejores negocios y estar
sincronizados con igualdad de capacidades.

1. Formacion inicial basica obligatoria a través de la Universidad REPLUS

2. Programas de especializacion generales a traves de la Escuela REPLUS

3. Programas de especializacion por segmentos de negocio:
A igual que para el bréker existen CAPACIDADES y DESIGNACIONES profesionales para los agentes

Y

asociados que pueden alcanzar siguiendo los “Itinerarios de formacion”.

REPLUS



¢PORQUE REPLUS?

REPLUS LUXURY

Para agentes que quieran trabajar propiedades residenciales de alto standing (500.000 / 1M de
dolares o mas depende zonas) pueden certificarse como “Agentes Luxury”.

Disponen de una formacion online especializada para trabajar ese segmento y las herramientas
correspondientes (web Luxury, etc..).

A igual que para el broker existen CAPACIDADES y DESIGNACIONES profesionales para los agentes
asociados de “Luxury” que pueden alcanzar siguiendo los “Itinerarios de formacion”.

Certificado, Graduado y Master.

Y

REPLUS



¢PORQUE REPLUS?

REPLUS COMERCIAL

Los agentes que quieren especializarse en
Inmuebles comerciales pueden obtener la
certificacion de “Agente Comercial” y seguir los
programas online de especializacion que REPLUS
les ofrece en este segmento de comercializacion de
propiedades.

A igual que para el broker existen CAPACIDADES vy
DESIGNACIONES profesionales para los agentes
asociados que pueden alcanzar siguiendo los
“Itinerarios de formacion”.

Ademas contamos con FORMACION ONLINE
ESPECIALIZADA

Formacion inicial agentes asociados

1. La captacion en exclusiva

2. Comercializacion y cierre

3. Posicionamiento y prospeccion

Formacion del broker

1. Laimportancia del reclutamiento en REPLUS

Formacién especializada para agentes
asociados

1. Aspectos juridicos en la intermediacion
inmobiliaria
Tasaciones inmobiliarias

Servicios financieros

Aspectos fiscales en la intermedi
inmobiliaria ‘ :

REPLUS



¢PORQUE REPLUS?

4. Marketing y publicidad

Cuando inviertes en una franquicia REPLUS, tus
preocupaciones a la hora de mantener la publicidad
y campafias de marketing ya no solo dependen
unicamente de ti sino que te ayudamos desde
REPLUS a que estas campafias sean mucho mas
efectivas. Con herramientas, equipo, formacion y
desarrollo hacemos que tu trabajo de promocion de
la franquicia REPLUS sea mucho mas facil.

Entre otras acciones de soporte en este area
llevadas a cabo por nuestro departamento de
Comunicacion y Marketing estan:

» Creacion de la imagen corporativa de la oficina.

* Desarrollo de campanas de marketing a nivel

* Plan de posicionamiento de la oficina en RRSS
(Redes Sociales).

« Plan de marketing de servicio del agente
asociado y plan de marketing de una propiedad.

 Talleres de formacion sobre marketing para
agentes asociados.

 Etc...

A través de nuestro departamento de
Reputacion Corporativa (RC) las oficinas y
agentes asociados reciben soporte

especializado en marketing, publicidad, imagen
corporativa, RR.SS (Redes Sociales), etc...

Y

nacional y desarrollo de todas las herramientas
off-line y on-line para dichas campanas.

REPLUS
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Ejemplos de algunas campanas de marketing
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¢PORQUE REPLUS?

Ejemplos de algunas campanas de marketing

25 REPLUS Sifm Sign up for our mailing list! |

SERVICIOS INMOBILIARIOS

VENDE

ey

SR L7 e e 01

@ REPLUS REPLUS OFICINA




¢PORQUE REPLUS?

REPLUS te provee de una tienda virtual de
herramientas de marketing inmobiliario.

Las oficinas y agentes asociados tienen a su
disposicion una Plataforma  digital de
herramientas de marketing (Canvas) desde el que
podran acceder a todas las herramientas
desarrolladas por el departamento de Reputacion
Corporativa (RC), listas para ser descargadas,
personalizadas por la oficina o por el agente
asociado con su propia imagen y datos y ser
utilizadas en sus acciones publicitarias, de
posicionamiento y promaocion.

Uno de los rasgos absolutamente diferenciadores
del marketing de REPLUS es que sus agentes
inmobiliarios pueden utilizar todas sus herramientas
de forma personalizada con sus datos y su imagen;
desde sus tarjetas de negocio, sus carteles, flyers,

dossieres, vehiculos rotulados, etc...

Anima a que los agentes lo hagan e inviertan en
su propia “marca personal”.

Al agente le permite recibir directamente el
beneficio de esa publicidad personalizada en forma
de llamadas y referidos generados por dichas
acciones ya que le van a llegar a él de forma
directa, sin que la oficina esté de por medio.

REPLUS

®




¢PORQUE REPLUS?

Si eres parte de franquicia REPLUS tienes
presencia online nacional e internacional

REPLUS Franquicias. Una web dentro del “site”
de REPLUS Argentina

Donde cualquier persona puede acceder a la
informacion sobre su cartera de propiedades y a la
cartera de toda la red de oficinas asi como a la
informacion de contacto y propiedades de cada uno
de los agentes asociados a dicha oficina, todo con
email corporativo REPLUS
(nombredelaoficina@replus.com.ar), ejemplo:

REPLUS Agencia. Todo broker asociado tiene su
propia pagina web REPLUS

Es una pagina que REPLUS Argentina da a todos

sus brokers desde el inicio de la oficina y que puede
organizarse 0 personalizarse por la oficina
correspondiente, todo con email corporativo
REPLUS (tunombre@replus.com.ar),
(nombredelaoficina@replus.com.ar), ejemplo:

https://www.replus.com.ar/agencia/nombredelao
ficina/

REPLUS Agentes. Todo agente asociado tiene
Su propia pagina web REPLUS

Para su promocion y la de sus propiedades, todo
con email corporativo REPLUS
(tunombre@replus.com.ar), ejemplo:

https://www.replus.com.ar/agente/tunom br‘eh

REPLUS



https://www.replus.com.ar/oficinas-inmobiliarias/

¢PORQUE REPLUS?

REPLUS Webs especializadas

Aqui se publican todas las propiedades especificas
y segmentadas para cada sitio, de las agencias
oficiales y sus agentes asociados. Todo con email
corporativo REPLUS (tunombre@replus.com.ar).

Luxury:
Comercial:
REPLUS Argentina web corporativa

REPLUS Argentina, Portal Inmobiliario Online,
Propiedades Residenciales y Comerciales, Compra,
Venta y Alquiler de Propiedades e Inmuebles:
casas, departamentos, countries, locales, terrenos,
campos Yy desarrollos en Argentina. Aqui se publican
todas las propiedades de las agencias oficales y
sus agentes asociados.

REPLUS Agentes Asociados

Es un portal solo para asociados de REPLUS
(Brokers, managers y agentes asociados). Portal de
herramientas para broker y para el agente
asociado. Desde este portal podras acceder a
Fichas de Tasacion, Autorizaciones, Manuales,
Audio y Videos, Cursos, Biblioteca, directorio de
agentes REPLUS de todo el pais, etc...ejemplo:

Y
REPLUS



https://replus.com.ar/
https://replus.com.ar/
https://www.replus.com.ar/
https://asociateareplus.com.ar/

¢PORQUE REPLUS?

REPLUS CRM
Nunca Pierde De Nuevo Una Oportunidad

REPLUS®CRM es nuestro exclusivo sistema de
gestion de contactos y su asistente personal.
Nuestro sistema probado fue desarrollado por
corredores y agentes de corredores. El
REPLUS®CRM Real Estate CRM compite con
sistemas similares que cuestan decenas de miles
de ddlares para comprar y configurar y miles de
dolares para mantener cada afio. Ejemplo:

REPLUS Blog

Blog oficial de noticias de REPLUS® Servicios
Inmobiliarios. Noticias y actualizaciones sobre el
mercado inmobiliario. Ejemplo:

REPLUS Emprendimientos

Son sitios web corporativos para cada
emprendimiento captado por los brokers y agentes
asociados, exclusivos para cada agencia asociada.
Todo con email corporativo REPLUS
(tunombre@replus.com.ar). Ejemplo:

https://www.replus.com.ar/nombredelemprendi
mento/

“ Y
REPLUS


https://crmcontablereplus.com.ar/
https://www.replus.com.ar/blog-de-noticias-inmobiliarias/
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¢PORQUE REPLUS?

5. Plataforma tecnoldgica

REPLUS

REPLUS Argentina ofrece a sus oficinas la plataforma tecnolégica mas completa y avanzada del sector.
Esta plataforma incluye diversas herramientas de gestion y promocion gue estan totalmente integradas
entre si. (VER MAS ADELANTE LAS FUNIONES EN PROFUNDIDAD)

o Email corporativo, web para agentes asociados, web para el broker, web para la agencia...
6. Con REPLUS tienes tu propio negocio inmobiliario: Libertad e independencia de gestion

Invertir en una franquicia REPLUS te ofrece todos los beneficios de estar en un negocio propio, pero no solo
y sin la mayoria de los inconvenientes de tener que montar y llevar una empresa.

Eres tu propio jefe: estableces tus propios objetivos y cuentas con todo el soporte de la oficina para que
puedas alcanzarlos pero eres tu quien toma las decisiones (publicidad, negociaciones, etc...).

Podras desarrollar tu creatividad en el negocio respetando unas directrices y normas de marca y de tu
oficina.

7. Compensacion mas alta posible

Puedes trabajar en un sistema de maxima comision en el que el agente retiene para si la parte mas alta




¢PORQUE REPLUS?

8. Carrera profesional y expansion de tu negocio. Crea tu propio equipo

En REPLUS no solo puedes crecer llegando a trabajar en el sistema de maxima comision (Sistema PLUS o
PURO) sino que podras crear tu propio equipo de agentes y contar con todo el soporte del bréker y servicios
de la oficina para su creacion y desarrollo con éxito.

9. Trabajar en equipos grandes de agentes profesionales

Transmite al candidato las ventajas de trabajar en oficinas con grandes equipos de agentes profesionales:
sinergia, aprendizaje al lado de los mejores, mas operaciones compartidas, mas posicionamiento de la
oficina en la zona, etc....

10. Al invertir en REPLUS soportas un menor riesgo de fracaso

En el modelo tradicional td, solo, cargas con el negocio a tus espaldas. Por el contrario, REPLUS propone
un “modelo de gasto compartido” en el que todos sus agentes contribuyen al soporte de los gastos del
negocio y esa es la razoén que nos permite crecer mas rapido soportando un menor riesgo empresarial para

el broker independientemente del ciclo del mercado en que nos encontremos. A
REPLUS




cCOMO FUNCIONA
REPLUS?

Plataforma CRM y CMS PropTech
con Inteligencia Atrtificial &

REPLUS
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REAL ESTATE PLATAFORM




Introduccion

Una Plataforma Global Empresarial

Yy

REPLUS
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Sobre la Plataforma

Marco Moderno Facil de Usar

Construido sobre un marco que Las funciones se centran en la
permite la implementacién rapida facilidad de uso para aumentar la
de nuevas funciones, oficinas y adopcidn y la productividad.
agentes de REPLUS.

& — Entrenamiento
Basado en la Nube +——— Sl i

REPLUS Al centrarse en la facilidad de uso,
Aprovechando Microsoft Azure, una

reduce la cantidad de formacion
plataforma totalmente escalable y que Nécesitan los. ustarios.
optimizada para la implementacion
global.

Etiqueta Blanca

Responsivo Movil

Todas las funciones estan Disefiado para ser utilizado por multiples
disefiadas para trabajar con el oficinas de REPLUS; disefios, caracteristicas y
usuario moévil en mente. personalizaciones adaptables.




Alcance Global
zure
BizSpark

amazon

Azure regions
around the world

More than AWS and
Google Cloud combined

& ! Alibaba Cloud

REPLUS
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Multi Idiomas
Multi Monedas
Cultura

Leyes
Procesos
Cooperacion
Comision de

Recaudacion
Reporte Mensual

Desafio Global




Conduccion de la Plataforma

&

: Calificacion de
Generacion de Leads Clientes Potenciales

Promocion de Listados

SEO

Experiencia de
Busqueda

Contenido Estatico y
Dinamico

Notificacion de
Propiedades

Y

Perfiles de Comprador

Clasificacion y
Categorias de Clientes
Potenciales

Marketing y Planes de
Marketing

Agenda

@&

Informes de

Transaccionesy
Comisiones
]

Reporte de Comisiones

Reporte Mensual de la
Oficina

Divisiones de
Comisiones Regionales

Inteligencia de
Negocio
.

Informes y Analisis a
Nivel de Region

®

REPLUS




N Una Plataforma Completa
REPLUS

Frente al Publico Sitio Web Regional Sitio Web de la Oficina

Modulo de Contactos & On Demand Paneles de Oficina
Listado CRM Marketing y Agentes

ile App

e
Agente (Google Sync) Compradores Marketing | Desarrollos :
Cooperacion Propiedad Oficina _ |

Herramientas de Herramienta de Modulo de Sistema Distribucidn de .
Difusién Entrenamiento Corporativo Anuncios

Region

Mob




REPLUS £

Inicio de Sesion

% Mas confianza y mejor reputacion para el sitio

+» FAacil inicio de sesion con direccion de correo electronico
corporativo @replus.com.ar

% Altamente Seguro
+» Certificado Cifrado SSL
+»» Auditoria de todos los inicios de sesion e intentos

Mejora de posicionamiento Google posiciona mejor y
primero a REPLUS en los resultados de busqueda.

Sello del certificado La marca visible se mostrara a
todos los visitantes para saber que estan protegidos.

de inicio de sesion

100% Compatible Funciona con todos los principales
navegadores y dispositivos moviles.

Encriptacion SHA-2 2048 bits y criptografia ECC, la
tecnologia mas avanzada y segura del mundo.
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Modulo de Listados
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Informacion del Listado

Mas de 100 campos en listados de propiedades

/
0.0

/

R/
0.0

/
0.0
L)
L)

X
X
o
o
b

*

\/
0’0

\/
0’0

Admite varios tipos de listas: Venta, Alquiler, Residencial, Comercial y Terrenos...

*» Contratos de listado abierto y exclusivo

Lista extensa de caracteristicas para un listado (por ejemplo: fuente de calefaccion / refrigeracion, piscina,
ascensor, etc.)

Descripcion de listado en varios idiomas

Posibilidad de agregar listados en diferentes monedas
Describe cada habitacion con descripcion y dimensiones
Capture diferentes gastos relacionados con el listado

Registro de Comision de Listados

Vincular listados a nuevos desarrollos / nuevas construcciones
Carga de documentos:

* (por ejemplo: planos de planta, folletos, contratos, ofertas, pdf) -
Listado de actividades como Open House y exhibiciones

REPLUS




Calidad del Listado

* Diferentes campos obligatorios para diferentes tipos de anuncios (Venta/Alquiler/Comercial /Terreno)
% Colocacion automatica de la lista de propiedades en el mapa

% Posibilidad de agregar un nimero ilimitado de imagenes de anuncios de alta calidad

% Adicion automatica de marca de agua para imagenes
¢ Links a Videos (YouTube) y Tours Virtuales

% Vincula la descripcion de cada habitacion a una foto

% Genere folletos de listados bajo demanda del usuario

®
% Listado de calidad mediante un flujo de trabajo de aprobacion RAEP.LljS




Vista Previa del Listado

®

REPLUS
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Medidor de Calidad del Listado
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A YYW iRt WRIINW ' e | TSAYYA Yo [i23]  Appointment; 1530 - O6/08/2016
b Ul (TLH WS . : -
X () 2625141123 expires 01/09/2016

(1] TAsK - coMING SO0ON 71 FOLLOW U 0

Adi & Tk locausie txky got . Follow up with a contact abou °
LR Sane At Holing s Iy I prapurty and elo ‘

Huyer Profile expires 05/09/2016

CANCEL R SAVE

11 Shallendras Birthday - 29/09/2016

25%

CONVERSION RATE

=

Kelan Bmaoh w

REPLUS
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Medidor de Calidad del Listado

Medidor de
calidad al
0
completar la /5%
propiedad

riey
1

rreelittlebirds.com 1/3 Albatros Site

Congratulations!
Complete Your Listing is 75% Complete.

WV

~ Listing Info, Price, Commission

Location with co-ocrdinates

T— ~/ Listing Motto, Web and Brochure description

Sugerencias Rooms and Features
para mejorar la 5 or more photos
calidad de los

REPLUS Hafed oe Property Video




Medidor de Calidad del Perfil del Agente

Agent Profile

Overview Personal Documents

Camaria 170 N4
Canacda 1Z8 MoF

Added: 01/01/2015 |

B TASK - COMING SOON
Add 3 Task bécause tasks get
things done and dsing things Is
oot

CANCEL B SAVE

R, John Smith
\ E johnsmith@agentdomain.com
‘%’ +61 07 387 0291 231

Photgraphs

Residential, Commercial

ast Modifi

ed: 02/07/2016

Contacts Database
C 0/
/5%
Complete

N

Active Listings

oo B

Upcoming Open Houses

UPCOMING EVENTS

Appointment: 15:30 - 06/08/

2016
(A} 2625141-123 expires 01/09/2016
L\ Buyer Profile expires 05/09/2016

€6 Peter Tosh Birthday - 29/09/2016

REPLUS

®




Distribucion de los Anhuncios

Admin del Portal de Listados Debates sobre la Estrategia del Portal

Permite que los agentes elijan qué Compartir estrategias con las regiones sobre

listados se envian y a qué portales. como abordar los portales en cuanto a
calidad y puntualidad de los listados.

Captura de Leads

Varias técnicas para introducir los leads
generados por los portales en REPLUS
CRM

ListGlobally Partnership

Aumente el numero de portales entre los
gue pueden elegir los agentes. Localmente
dentro de su pais, zona y globalmente.

Qlistglobally REPLU S




V Distribucion Global de Listados

Promocione sus anuncios con ListGlobally y acceda
a la red global mas grande del mundo de portales
iInmobiliarios internacionales con REPLUS.

100 60+

PORTALES PAISES

listglobally 1ﬁ=i=HF

REPLUS



Distribucion de los Anhuncios

Overview Listing Details

My Portals
PORTAL

Vivanuncios Bienes Raices
Inmuebles24.com
Metroscubicos.com

Ara.com.mx

COPY LISTING CANCEL

Edit LIStIngS Commercial - For Sale - 1001-169

Activities

ACTIVE

%

SIS 1E

Leads & Contacts

Photographs

ACCOUNT

556-7850

3836252-12

8811716

0909861

Documents Listing Quality Assurance Syndication

URL

https://www.vivanuncios.com.mx/a-venta-inmuebles/cancun/

view-grand-canc
http://mww.inmuebles24.com/propiedades/anatole-france-310.-departamentos-..
http://casa.metroscubicos.com/MLM-572963684-desarrollo-los-robles-_|M

http://ara.com.mx/vistas-del-rio/casas-modelo-alamo

GENERATE LISTING PDF



Modulo de Contactos

®
‘ CRM Funciones

L)

REPLUS % Fuente principal de captura de Lead (cliente potencial)

<&

L)

» Flujo de trabajo de clientes potenciales

(AR )

L)

L)

frio)

<

L)

(R )

L)

*

Region/Oficina/Nivel de agente

L)

Leads

NATIONAL WEBSITE NEW LEAD

L1 [

» Calificacion de clientes potenciales (clasificacion / caliente /

» Agrupacion/Categorizacion (Comprador/ Vendedor/Ambos)




&

Agent Dashboard

R

ustings

REPLUS

Oooooono

31
ts Sel 1
Contact Name Rating
Clure (Pickl )
d
U
J I 1a ! r
."]'I

Email

dai
ktrean
be hr
jocranfie
Ga I
mitchell

Modulo de Contactos

Phaone Number

44
4 )
16624
44 S
4 3 3}

Last Activity

+ CREATE NEW CONTACT

CLEAR SELECT ALL




Modulo de Contactos

Detalles de Contactos

** Nombre/ Direccion/ Numeros de teléfono/ Correo
electronico, etc.

“ Cumpleanos

“ NUumero de seguridad social, DNI, CUIT, CUIL

*» ldioma Preferido

** Links de Redes Sociales

** Notas Generales y Notas Familiares

“* Publico/Intercambio de Contactos
‘ ® *» Adjuntar documentos relacionados con el contacto
REPLU S *»» Fotos del Contacto




Modulo de Contactos - Perfiles de Compradores

Motivation

FAMILY INCREASE

Client Preference

What Type? For

Where? ista

How Much? $1C

Details? Cor

REPLUS

S ~ S S
S g -] g
5 3 3 3

¢ Describe lo que un comprador
esta buscando:

¢ Tipo de propiedad (Para la venta,
alquiler, comercial)

¢ Ubicacion

s Precio

s Caracteristicas

*+ Notificacibn automatica de
nuevas coincidencias a todos los
agentes

+* Notificaciones directas al
comprador



Modulo de Contactos - Perfiles de Compradores

¢,Que es?

% Un sistema automatizado de emparejamiento entre el comprador
y la propiedad para los agentes y la oficina (los emparejamientos
se proporcionan al agente y a la oficina dos veces al dia)

¢,Cual es el valor paralos agentes?

% Como un asistente virtual que trabaja las 24 horas del dia:
elimina el trabajo del agente y la oficina

% Aumentar la cantidad de clientes potenciales para cerrar los
negocios del agente y la oficina

T

REPLUS



Modulo de Contactos - Perfiles de Compradores

Una herramienta poderos

Registre las preferencias

» Para la venta / Para el a
Tipo de Propiedad
Rango de Precio
Ubicacion
Caracteristicas

Uno o mas perfiles para

4

D)

L)

S

*%

/ /
0’0 0’0

/
0’0

/
0’0

L )1
REPLUS

1l k Pre Buyer Profiles | (
Apart [ jod nax 300.000 €
[r(rfu«n. r‘uw,ul-
RPN (IVAVE.
l Apartment in Bodrum max 300,000 = 121272016 L L

Would like to be cose 1o shops, restaurants and schools Prefers to. oors, with jots of ligh

Residential, For Sale

Uskudaristanbul Anadoiu, Mugla, Besiktas - istanbul-Avrupa, Sa

Much? - 200.000 - 300.000 TRY

Apartment, 3 Rooms, 2 Bathrooms, Swimming Pool, Garage.




Modulo de Contactos - Perfiles de Compradores

QP o Apartment. 3 Rooms, 2 Bathrooms, Swimming Pool, Garage, B A%els=

Una herramienta pode b

nerties: 47

Comunicaciones a lo¢

*» Los agentes reciben g zoomory o
electrénico y en la a sy
*» Elija si los clientes rt —
automaticas o por Al & e
v L

< Las coincidencias sc |
todos los agentes, n L
OfICIna .',‘» 130 - n ?:I?Sr:'\‘v:scrbeltvoglu

Los datos de contac ‘ = wor | [N EEES
REPLUS  iseoc — =

/
0’0




Vision del Perfil del Comprador

Una vez que se establece una base de datos significativa de perfiles de
compradores:

% Los nuevos listados agregados se conectan automaticamente con la base de datos de
compradores registrados: los agentes reciben notificaciones

iAcaba de agregar un listado y hay xxx agentes con compradores registrados
gue coinciden con su propiedad!

% Los clientes potenciales de listados se pueden generar desde el sitio web: los clientes
reciben notificaciones

€ NI
MBW tiene xxx compradores registrados para su propiedad - jcontacte a estos

REPLUS agentes ahora!
D



Marketing On Demand

% Galeria de plantillas

¢ Flujo de trabajo del agente:

¢+ Seleccion de
plantilla

% Seleccion del
listado, contactos

* Personalizar y
guardar plantillas

descargar folletos

REPLUS

® % Enviar emails de marketing o

S S S Ay

i =

Marketing
Marketing

L ;
1 Marketing

v All Buyers

All Category 2

Contact Name
Mike Kuwnar

IR ©rlando Smith
Jason

“ Rob

R rolando Smith
Jim Smithy
Tom
David Coskun
Terrance

Chrls

®
®
®

TEMPLATE ’ ONTAC PERSONALISE

All Sellers All Renters v AllLandiords & v All Category 1

All Category 3 All Category 4 | 5 All Category 5 All Category 6

¥ Address ¥ Rating v  City Name ¥ Date Added

8 Contacts Selected
~ Communication

23 Main Street Brisbane kunwar@phoenixsoitware ca

Los Angeles

New York

123 Main Street Melbourne
123 Main Street Toronto
3 Main Street P
23 Main Street Fr o kunwar@phoenixsoftware
23 Main Street Berl kunwar@phoenixs
fain Street 530 Paolo kunwar@phoenixsoftware.ca
1a reet Pousthomy kunwar@phoenixsoftware ca

8 Contacts Seledted




Campanas de Marketing

¢, Qué es?

++ Serie automatica de
pasos a seguir con
cada contacto

+* Pueden ser correos
electrénicos, citas o
tareas...

Z N
REPLUS

o

Q

National Search

==

ol

%

Office Staff

i

Administration

i ISR
= Bl

Pla Ass
ted Buyer @
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7 Days

r last step at
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S Days after (ast steg

7 Days aftor last stop

©
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Gerente de Cooperacion

*%* El objetivo es aumentar la cooperacion entre agentes; permitiéndoles
enviar una recomendacion, negociar divisiones de comisiones y
realizar un seguimiento de su solicitud.

*¢* Nuevo papel: Coordinador de cooperacion

*¢* Este sera un usuario dentro de una Oficina responsable de
coordinar las Solicitudes de Cooperacion entre Agentes.

Z N
REPLUS




Gerente de Cooperacion - Busqueda de Agentes

New Cooperation Reguest

7 - Ny .

** Envie una Solicitud de Choose An Agent
Cooperacion a cualquier
Agente en cualquier

Franquicia de REPLUS.

French Commuprcial

German

** Busque dentro de su
franquicia o en otra, en el
idioma hablado y
especializacion del agente.

7 N
REPLUS

4 Dennise Hopper

ﬁ Audrey Hepstcm
9 Clinton Harriot

Penny Fonda ﬁ Sally jane Blanc
Skyrnark Easy Sale
07 300 177 889 3' -
ongG Kyrmark corr

AP
VAl




Gerente de Cooperacion - Crear una Solicitud

** Adjunte y comparta detalles
Importantes del listado y
contacto entre agentes.

** Incluya las preferencias de un
contacto o el listado exacto que
le interesa.

+* Agregar y negociar una tarifa de
referencia.

Z N
REPLUS

per

Cooperation - New Request

Request Details

Request Type

@ Buyer O Seller O Other
Contact
Name Phone

X JasonVoorhees +55 555-555-555

Preferences
Country
Canada v Select.
Local Zene
Toronto b Select

Email

jason.voornee

Ontario

Select.

Cooperation Type

@ Commission Split O Referral Fee

O Other

Rating Intention Timeframe

Looking To Buy <6 months

" $1,350,000.00
Residential - Villa - For Sale
5+1 Villa in heart of Toronto

Toronto, Ontario, Canada




Gerente de Cooperacion - Crear una Solicitud

Transaction Class

** Adjunte y comparta detalles @Forssie O ForRen @~Resicential Q) Commercial ) Land
Importantes del listado y
contacto entre agentes.

** Incluya las preferencias de un
contacto o el listado exacto en
el que este interesado.

** Agregar y negociar una tarifa de e &Agreement Detalls
referencia. St

25 % (@) Percentage O Amount

Apartment/Condo v

Agreement Detalls

I've got an amazing opportunity for you. | have a very wealthy client who wants to buy a house near your area

| will be getting 2% from this and am willing to share 0.5% with you if you help me on this sale

REPLUS




Gerente de Cooperacion - Pantalla de Detalles

** Realice un seguimiento de una
solicitud de cooperacion de
principio a fin con un
cronograma solido.

** Alertas por correo electrénico
para los agentes y el nuevo rol

del coordinador de cooperacion.

Z N
REPLUS

Cooperation Request  ip: 100055

Sending Agent

Roger McAdams
Skymark Prestige
905-531-0293
radams@skymark.com

Mississauga, Ontario, Canada

Contact

Jeff Goldbium

Looking to Buy
Timeframe: 1-3 Month
Mississauga, Ontario, Canada

jeff@phoenixsoftware.com

Fees & Agreement Details

I've got an amazing opportunity for you. | have a very wealthy client who wants to buy a house near your area

| will be getting 2% from this and am willing to share 0.5% with you if you help me on this sale

Receiving Agent

REASSIGN REQUEST

Skymark Professionals

tdouglas@skymark.com

Oakville, Ontario, Canada View Profile

$1,350,000.00
Residential - Villa - For Sale
5+1 Villa in heart of Toronto

Toronto, Ontario, Canada



Gerente de Cooperacion - Pantalla de Detalles

< . , . Status Cooperation Fee
‘0‘ Reallce Un SegU|m|entO de Una |Wa:1wgonResponse v 25 % @Pe’cer‘tage OAmovnl
solicitud de cooperacion de P
principio a fin con un
cronograma solido.
R/ , . History
*%* Alertas por correo electronico
para |OS agentes y e| nuevo r0| NAME DATE & TIME STATUS FEE COMMENT
. Roger McAdams 17/11/2017 09:12 Pending 3% f I can get 3%, then | will give you 1%
del Coordlnador de CooperaCIOn' Teresa Douglas 17/11/2017 08:47 Pending $5,000 0.5% sounds great, but if he's really wealthy | want $5,000 flat
Assign To:

I Roger McAdams

L )1
REPLUS



Modulo de Agenda y Tareas

)

.0

» Programacion de temas generales de
la agenda y tareas Agenda

& NEW EVENT

&

L)

» ltems especializados para la agenda:
% Open Houses

% Vistas

# Seguimientos |

L)

NOT SELECTED

&

)

» Vinculacion de la agenda a listados y
contactos

L)

Integrado con Google Calendar

L )1
REPLUS

12pm

ipm



Plataforma de Equipos

** Capacidad para crear un equipo y asignar roles

+* Un lider de equipo por equipo

+* Agregar administradores y miembros del equipo
para administrar

** Nuevo perfil regional para cada equipo

B |
REPLUS




Plataforma de Equipos — Lider de Equipos

Los lideres del equipo podran:

+* Crear y administrar listados para ellos mismos y
miembros del equipo

+* Crear y administrar contactos para ellos mismos y
miembros del equipo

** iNuevo panel de equipo! (similar al panel de Office
actual)

** Hacerse pasar por todos los usuarios dentro de su

I : equipo
REPLUS




Modulo de Agenda Con Sincronizacion de Google Calendar

-
CONNECT TO MY GOOGLE CALENDAR & s MONTH. ‘'WEEK DAY

all-day

7am
8am

9am ) _ 9.00- 500
9:30- 1 ' Company

10am Event

Q

11am

12pm

1pm 1:00 - 2:30

Property
Viewing

1:00- 5:00

Open house

2pm on 25 Calden
St.

3:.00 - 5:00

‘ \
Call with owner
P of 36 Mayfield
R E LU S =




Sitio Web

Plantilla Disenada

BlUsqueda rapida en la pagina de inicio
Busqueda de Listados/Resultados de
Listados y detalles

Busqueda por Mapa

R/ R/ 7
0’0 0’0 0‘0

R/
0’0

Busqueda de Oficinas y Agentes
Perfiles de Oficina'y Agentes

R/ R/
0’0 0’0

Promocién de Open House
Busqueda de Nuevos Desarrollos

K/ R/
0’0 0’0

Integracion con Redes Sociales
Formularios de contacto

/ /
0’0 0’0

Multi Idioma

Multiples Divisas

Multiple Unidades de Medidas
Optimizacion de motores de busqueda

BUY

L )1
REPLUS

/ / / J
0’0 0’0 0’0 0’0

T~




Perfiles de Oficinas y Agentes

Perfil de Oficina Perfil del Agente
¢ Nombre/Direccion/Numeros de s+ Nombre/Direccion/Numeros de
teléfonos/Correo electronico teléfonos/Correo electréonico
¢ Ubicacion por Mapa % Numero de ID
s+ Género
% Enlace corto para promocién, es % Cumpleainos

decir, replusoficina.com.ar/

Elances de Redes Sociales Enlace corto para promocion, es decir,
Descripcion de Marketing de Oficina replusoficina.com.ar/nombredelagente
Slogan de la Oficina Elances de Redes Sociales

Descripcion de Marketing del Agente
Slogan del Agente

K/
0’0

/ R/ R/
0’0 0’0 0’0

*
/ K/ K/
0’0 0’0 0’0

» SEO y Metatags para el Area Local

s Administracion centralizada de leads Estado del equipo
‘ ® Idiomas hablados e idioma preferido
+ Fotos Multiples de la Oficina

REPLUS Fotos Multiples del Agente
% Transferencias de agentes

Informacion y calificaciones de la licencia

X/ K/
0’0 0’0

X/ J
0‘0 0‘0
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REPLUS

®

This is a blc
that's what

This 15 a blc
that's what

This is a blg
that's what

This iIs a blc
that's what

This 15 a blog post, it title goes here because that's what you want

Search The Blog

Categories /

Tags




App Movil del Agente

«» Panel de control movil, notificaciones
push y alertas

s+ Acceso instantaneo a Contactos

*» Acceda y responda a nuevos clientes
potenciales del sitio web desde
cualquier lugar

A  Busqueda de listado de REPLUS

REPLUS
D




~ raxREPLUS “ ||

Welcome, Roger Simuth

Y

REPLUS




Ciclos de Lanzamientos y Actualizacion

Lanzamiento menor

% Ciclos de Ql

lanzamientos y Lanzamiento
importante

Lanzamiento menor

actualizacion de la
plataforma REPLUS

Software Q2
Lanzamiento

< Siempre actualizada a importante
la Gltima tecnologia

Lanzamiento menor

Lanzamiento menor

Q3
Lanzamiento
importante

Lanzamiento menor

Lanzamiento menor

Q4

" Y|
REPLUS

Lanzamiento menor

Lanzamiento menor




El Modelo de Negocio

UN MODELO DE NEGOCIO INMOBILIARIO DE EXITO

¢,Cual es la diferencia del modelo de negocio de franquicia inmobiliaria REPLUS
con otras marcas?

La globalizacion no es ajena a los profesionales inmobiliarios que cada vez comparten
mas cosas, formas de hacer etc. pero siguen existiendo grandes diferencias en cuanto
estrategias, modelo de negocio, sistemas entre las diferentes compafias inmobiliarias
en Argentina. Las principales diferencias de REPLUS vs otras franquicias
inmobiliarias son: La ESTRATEGIA: ¢Que estrategia vas a tener en tu negocio:
autoempleo, pequeia agencia, gran agencia? El MODELO DE NEGOCIO: ¢ Cual sera
tu modelo de negocio?: ¢tradicional con empleados, autbnomos? Los SISTEMAS:
‘ & ¢Qué sistema de trabajo tendras para las propiedades?: ¢ la exclusiva, nota de
encargo? ¢ Qué sistemas de reclutamiento y retencion tendras para tus agentes?

REPLUS




El Modelo de Negocio

12 Diferencia; LA ESTRATEGIA: CRECER

Sin duda que hay toda una serie de factores “externos” (situacion econémica, estado
de la financiacion, competencia) que van a influir en el desarrollo de tu negocio, pero
solo hay uno que sera determinante y no es un factor “externo”, sino “interno” que tu

puedes controlar; TU. Va a depender de “lo que tu hagas”, “cudl sea tu rol”. Uno de
nuestros brokers mas reconocidos nos diferencia entre dos estrategias:

Z N
REPLUS



El Modelo de Negocio

ROL: “Trabajar Vendiendo inmuebles”

Trabajar VENDIENDO INMUEBLES. Esta es la eleccion de la mayoria de
los brokers que abren una agencia inmobiliaria. Son gerentes, captadores,
vendedores, organizadores..

Son “hombres orquesta” y el resultado mas frecuente es que son buenos
captadores y vendedores, que o bien estan solos en el negocio con algun
asistente o dirigen un pequeno equipo, que tienen un negocio altamente
dependiente de si mismos o de algun buen agente y con el que alo
sumo les permite ganar un buen sueldo y en el que no pueden aspirar a
realizar altas facturaciones.

o Pero sobre todo que tienen un negocio “altamente inestable” que puede
desaparecer en cualquier momento.
REPLUS EL resultado: “tienes un TRABAJO, no un negocio”.




Z N
REPLUS

El Modelo de Negocio

Trabajar CONSTRUYENDO NEGOCIOS

Trabajar CONSTRUYENDO NEGOCIOS Significa trabajar para “construir
y hacer crecer el negocio” en el que el broker se convierte
principalmente en un “proveedor de servicios profesionales para
agentes profesionales” creando el “mejor entorno profesional para el
desarrollo del negocio de cada uno de sus agentes inmobiliarios” por tanto,
¢queé es lo primero y mas importante?

Tener agentes inmobiliarios
scuantos? 10, 15, 25, 50, 100, 150.
Dependera de muchos factores;

de como es tu mercado, de cuales son tus objetivos, tus deseos, tu
compromiso, tus competencias.



El Modelo de Negocio

Y que hace bien un broker inmobiliario que trabaja “CONSTRUYENDO
NEGOCIOS»

RECLUTA BIEN: es un lider “atractivo” que ofrece una “propuesta de valor”, que
atrae a un alto n°® de personas con un buen perfil de emprendedor a los que convence
para que se asocien y comprometan en un proyecto empresarial comun.
DESARROLLA BIEN A LAS PERSONAS: no basta con meter agentes en tu oficina,
hay que ayudarles para que tengan exito en el negocio para que puedan mantenerse
en el mismo y seqguir creciendo. RETIENEN A LOS BUENOS: la unica forma para que
un buen agente se quede contigo es “que piense que esta en el mejor sitio posible”
para desarrollarse el y su negocio. En el momento que crea que puede irle mucho
mejor por si mismo o en otra compaiiia te abandonara. Y cuando dominan el modelo
‘ ® de negocio algunos, los mejores “PIENSAN EN GRANDE” Y no se conforman con

. tener un negocio “aceptable, que les va bien” quieren dar el salto y tener una
REPLUS “industria inmobiliaria”. Y CRECEN. Y para crecer “delegan” y crean estructura.




El Modelo de Negocio

22 Diferencia: EL MODELO

Pero no basta con “desear ser grande” (mucha gente quiere ser feliz, rica, exitosa....
Pero solo algunos alcanzan esas metas) No solo es cuestion de voluntad, tienes
que tener un “modelo que te lo permita”.

L )1
REPLUS



REPLUS

El Modelo de Negocio

EN EL MODELO TRADICONAL

En el modelo tradicional tu, solo, cargas con el negocio a tus
espaldas: los agentes, los gastos.

Y cada nuevo agente que incorporas a tu equipo supone un
Incremento del gasto que asumes y del riesgo empresarial.

Este es el motivo por el que una agencia tradicional no puede
crecer o lo hace muy lentamente o dependiendo de si el
mercado es favorable o no.



El Modelo de Negocio

MODELO DE GASTOS COMPARTIDOS

Por el contrario, REPLUS propone un “modelo de
gasto compartido” en el que todos sus agentes
contribuyen al soporte de los gastos del negocio y esa es
la razon que nos permite crecer mas rapido soportando
un menor riesgo empresarial para el broker
Independientemente del ciclo del mercado en que nos
encontremos.

L )1
REPLUS



El Modelo de Negocio

3° Diferencia: SISTEMAS DE RECLUTAMIENTO Y RETENCION DE AGENTES
PROFESIONALES

Una diferencia esencial es como nos planteamos en REPLUS el reclutamiento y la
retencion de los agentes inmobiliarios. Entendemos el reclutamiento como un
proceso permanente que unido a un modelo que nos permite aumentar el n° de
agentes sin que aumentemos los gastos de forma directamente proporcional hace que
algunos brokers puedan tener oficinas con grandes equipos de agentes
profesionales en todo el pais. Y para poder crear un gran equipo de agentes tienes
gue tener un buen sistema que te permita “atraerlos” (RECLUTAMIENTO) y
“conservarlos” cuando ya son productivos (RETENCION). REPLUS tiene dos

. sistemas en los que pueden “trabajar”’ (desarrollarse) sus agentes asociados:

®

REPLUS
D



El Modelo de Negocio

1. UN SISTEMA PARA INCORPORARSE A 2. EL SISTEMA DE PLUS O SISTEMA PURO
LA OFICINA'Y DE DESARROLLO INICIAL
EN EL NEGOCIO: EL SISTEMA RAPP Y es aqui donde el bréker de REPLUS ofrece

a sus agentes mas productivos un sistema en
El sistema RAPP (REPLUS Alternative el que el agente pueda sequir creciendo.
Payment Program) (Programa de pago
alternativo REPLUS), sistema en el que el ~Cuando un agente ha alcanzado un nivel
agente asociado comparte los honorarios de  Profesional y de produccion alto puede dar el
las operaciones que realiza con la oficina  salto al sistema PLUS que le permite retener
(45% Agente Asociado/55% Oficina). En este €l % mas alto que en ninguna otra compaiiia y

sistema el agente asociado tiene que asumir ~ puede formar su propio equipo dentro de la
el minimo riesgo empresarial posible; sus oficina REPLUS para seguir creciendo. Este

gastos personales, papeleria comercial, €S un sistema disefiado para RETENER a

carteles... y a cambio cede el 55% de sus l0s mejores productores.
honorarios a la oficina por los servicios que

T

REPLUS recibe SR, EIEs_Ii_sEtEZ?OIT\ILUS o PURO es un sistema de




El Modelo de Negocio

42 Diferencia: SISTEMA DE TRABAJO DE PROPIEDADES, CAPTACION EN EXCLUSIVA

El sistema de CAPTACION DE PROPIEDADES EN EXCLUSIVA es otra de las “piedras
angulares” del sistema REPLUS.

Trabajar en “exclusiva” es un sistema que solo esta al alcance de las mejores companias y de
los mejores profesionales y que les permite ofrecer un mayor nivel de servicio al cliente y una
mayor eficacia en la venta de propiedades.

REPLUS sistema MLS (Multiple Listing Service) “bolsa de propiedades compartidas captadas
en exclusiva”.

Todas la franquicias REPLUS publican sus propiedades en el sitio web corporativo de REPLUS
o Argentina asociadas al MLS en el que se comparten todas las propiedades en exclusiva entre las
distintas franquicias REPLUS. Son todas las captaciones de las propiedades captadas por

REPLUS los agentes asociados de REPLUS.




El Modelo de Negocio

A CONCLUYENDO:
® r
‘ QUE NECESITAS PARA QUE TU OFICINA TENGA EXITO CON

REPLUS FEPLLS
D



El Modelo de Negocio

7o\
"\ ¢ o
\eo”/
Entorno de desarrollo y Crecimiento de tus

Propiedades en Exclusiva agentes

Elegir trabajar con propiedades captadas en
EXCLUSIVA porque es el sistema mas
profesional, eficaz y rentable y a partir de ese
momento “preparar tu oficina y a tus agentes”
para que puedan lograrlo.

Y para conseguir todo lo anterior debes “crear
el mejor entorno para el desarrollo y
crecimiento de tus agentes”
proporcionandoles los mejores servicios
profesionales. jRecuerda: “la Unica manera
gue un agente quiera seguir contigo es que
piense que esta en el mejor sitio posible, no
hay otra!

Z N
REPLUS



El Modelo de Negocio

Tu Rol de broker Inmobiliario Agentes Asociados con perfil adecuado

Tener claro tu “rol”, a qué te debes dedicar QUE esas personas, “agentes asociados

como broker inmobiliario: debes “atraer’ tengan el perfil adecuado; emprendedores
personas y atraer muchas, que quieran unirse 9ué muestren un alto nivel de compromiso en
a tu proyecto y “liderarlas” en su desarrollo Su negocio y que estén dispuestos a compartir
profesional. beneficios, pero también gastos en tu oficina.

REPLUS es un sistema de maxima
comisidn, pero también de “gasto

I . compartiao™, ino 10 olvides:
REPLUS




El Modelo de Negocio

CONCLUYENDO: SISTEMA DE GESTION INMOBILIARIA TRADICIONAL VS SISTEMA DE GESTION

REPLUS
SISTEMA INMOBILIARIA TRADICIONAL

@
n g

f

o

X

80%

L )1
REPLUS

Sistema inmobiliaria X

tradicional

% Estructura pirdmidal con X
pocos agentes. Broker arriba
de la piramide X

Alta dependencia del broker: <
concentracion

Fijo + bajas comisiones a los
agentes

Escasa capacidad de X
retencion

oS

Alta inestabilidad

Rol del broker: actividades
de agente

Limitada capacidad de
crecimiento

Facturacion baja
Minima rentabilidad

Brokerage directivo y alto
nivel de control

Bajo nivel de compromiso de
los agentes

Minimos servicios

Un trabajo



El Modelo de Negocio

Sistema de gestion + Alta capacidad de crecimiento
inmobiliaria REPLUS
SISTEMA DE GESTION INMOBILIARIA REPLUS % Capacidad para alcanzar
% Estructura: piramide invertida, = grandes facturaciones
muchos agentes. Broker en la

base % Maxima rentabilidad

% Diversificacion: riesgo % Brokerage participativo
compartido, ingresos
diversificados < Menor nivel de control;

“accountability”
% Maxima comision
% Alto nivel de compromiso de

% Alta capacidad de rentencion los agentes asociados
de los agentes mas
productivos < MAaximos servicios a los

agentes y a los clientes
% Estabilidad

*» Rol del broéker: reclutador,
REPLUS formador, ....

% Un negocio



Costos Operativos Franquicias Comerciales

Cargos Mensuales Por Oficina Por Agente
A REPLUS 240 USD 20 USD
A la Oficina - 20 USD
Cargos Anuales

A REPLUS : 240 USD

Los costos operativos incluyen uso y mantenimiento de la plataforma
tecnologica, capacitacion online, accesos a cursos, accesos a la Universidad
REPLUS, gastos y mantenimiento de oficinas. Todos los gastos personales
son a cargo del Agente (tarjetas, cartel y demas materiales promocionales de
venta). Los precios son +IVA.

L )1
REPLUS



Sistema de Comisiones RAPP

Sistema RAPP Comisiodn

Agente 45%

Oficina 55%

Ejemplo: Comision 10,000 USD - 9% (6% Royalty, 3% Canon
Publicidad 900 USD)= 9,100 USD - 45% Agente(4,095 USD)
55% Oficina (5,005 USD)

Sistema RAPP (REPLUS Alternative Payment Program)
(Programa de pago alternativo REPLUS)

9% (6% Royalty, 3% Canon Publicidad 900 USD)= 9,100 USD -
45% Agente(4,095 USD) 55% Oficina (5,005 USD)

- Sistema RAPP (REPLUS Alternative Payment Program)
(Programa de pago alternativo REPLUS)




Sistema de Comisiones PLUS

Sistema PLUS Cuota Mensual a la Oficina Comision
Agente 1200 USD 80%
Oficina - 20%

Ejemplo: Comision 10,000 USD — 9% (6% Royalty, 3% Canon Publicidad 900 USD)= 9,100
USD — 80% Agente(7,280 USD) 20% Oficina (1,820 USD)
El sistema PLUS o PURO es un sistema de RETENCION

L )1
REPLUS



Ficha y Precio de Franquicia Comercial REPLUS

REPLUS Argentina

El modelo de negocio de una oficina REPLUS se basa en la asociacion a la oficina de agentes
autonomos que comparten gastos con el broker y a cambio reciben altos ingresos y los mejores
servicios profesionales; formacién, tecnologia de gestion, herramientas de marketing, etc. en una
autéentica alianza entre el franquiciado y nuestra marca.

Este modelo permite al broker inmobiliario asociar un gran nimero de agentes a su oficina sin
aumentar sus gastos fijos comercializando grandes carteras de propiedades captadas en exclusiva.

Pilares del modelo de negocio de una Oficina REPLUS:
s Gastos de oficina compartidos entre el Broker y los Agentes Asociados.
+ Sistema de captacion de propiedades en exclusiva.

J

s Formacion especializada y continua para Brokers y Agentes Asociados.
‘ ®  « Sinergia entre sus Brokers y Agentes Asociados.

X/

+» Posicionamiento de marca y herramientas de marketing.

REPLUS s Plataforma tecnoldgica.

*



Ficha y Precio de Franquicia Comercial REPLUS

Franquicia REPLUS Argentina

Rubro Centro de negocios y servicios inmobiliarios
Descripcion del negocio Franquicias/Licencias de servicios
inmobiliarios
Paises en los que actua Argentina
Nacionalidad Argentina
Ano de creacion 2007
Oficinas propias 1
Franquicias en operacion en Argentina Reciente en expansion
Franquicias en operacion en el exterior Reciente en expansion
‘ ® Datos EconOmicos
Canon de ingreso 10.000 dodlares en adelante + VA
REPLUS Inversion inicial sin stock Desde 50% arriba del canon de ingreso




Ficha y Precio de Franquicia Comercial REPLUS

Stock inicial Sin datos

Inversion total Desde 15.000 dolares a 180.000 ddlares

Royalty 6% sobre comision

Canon publicidad 3% sobre comision

Facturacion promedio anual por local Desde 1.5M de dolares en adelante

Promedio de empleados fijos por local 3 en adelante

Promedio de agentes por local 15 a 150

Duracion del contrato 5 anos

Recupero de la inversion 18 a 24 meses

‘ ® | Franquicia exportable a paises Si

REPLUS Es necesatrio local Si



Ficha y Precio de Franquicia Comercial REPLUS

Caracteristicas del local 60 m2 a 700 m2, local a pie de calle, medial o
en esquina

Area expansion preferente Toda Argentina

Zona de exclusividad Si

Franquiciado Master Para otros paises

Y

REPLUS



Ficha y Precio de Franquicia Comercial REPLUS

Z N
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ABRI TU OFICINA REPLUS®
El negocio de tu vida

OTORGAMIENTO DE FRANQUICIAS INMOBILIARIAS EN
ARGENTINA

Para REPLUS®, la eleccion de los integrantes de la Red es fundamental
para su crecimiento y desarrollo. Buscamos emprendedores entusiastas
gue piensen en grande.

¢, Ya estas decidido por abrir una franquicia inmobiliaria?
Da un paso hacia una mayor confianza en tu futuro.

Llama a nuestro equipo hoy al 1130044655 para iniciar el procesos de
incorporacion a una Franquicia REPLUS o completa el formulario aqui


https://franquiciareplus.com.ar/

